MINIMERCADO

Vocé ja pensou em abrir um minimercado? Esse tipo de negdcio tem se tornado cada vez
mais popular, especialmente em areas urbanas, dos bairros até o centro das cidades. Os
minimercados sao espacos que oferecem uma variedade de produtos essenciais, como
alimentos, bebidas e itens de limpeza, tudo de forma pratica e acessivel.

Com um ambiente acolhedor e bem organizado, eles se tornam um ponto de conveniéncia
para a comunidade, permitindo que os clientes facam suas compras rapidamente. Além
disso, a personalizacao do sortimento de produtos de acordo com as preferéncias locais
pode ser um grande diferencial.

Se vocé esta buscando uma oportunidade no setor varejista, um minimercado pode ser a
escolha ideal. Ele nao s6 atende a demanda por praticidade, mas também permite que
VOCé crie um espago que se conecte com as necessidades do seu publico.

Apresentacdo do Negocio

Os Minimercados se destacam por serem espacos praticos, oferecendo uma gama de
produtos que atendem as necessidades diarias das pessoas.

Esses estabelecimentos de pequeno porte sdo a cara do bairro: oferecem alimentos frescos,
itens de limpeza e muito mais, tudo em um ambiente acolhedor. Com um estoque
dinamico e a reposicao rapida, seu Minimercado pode se tornar o lugar favorito de todos,
onde as compras se tornam uma experiéncia agradavel.

O modelo de autosservico é um grande atrativo, permitindo que os clientes escolham o que
desejam com total liberdade. E o melhor: vocé pode ter uma equipe amigavel pronta para
ajudar sempre que necessario.

Se vocé esta pensando em dar vida a essa ideia, este guia traz dicas praticas para comegar. E
ndo esqueca: um bom Plano de Negdcios é essencial para o seu sucesso. Consulte o Sebrae
mais préximo e comece sua jornada rumo a um negécio que pode fazer a diferenca!

Mercado

Em 2022, a Associacdo Brasileira de Supermercados (ABRAS) publicou um estudo
interessante sobre o setor de super e minimercados. Essa pesquisa, que traz dados do ano
de 2021, revela algumas informacdes bem relevantes sobre o autosservico no Brasil. Vamos
conferir?
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Mercado

* O setor faturou R$ 611,2 bilhdes, abrangendo diferentes formatos, como mercados de vizinhanga,
supermercados e até o e-commerce. Impressionante, nao é? Isso representa 7,03% do PIB! Além disso,
o nimero de estabelecimentos aumentou, passando de 91.351 em 2020 para 92.588 em 2021.

* O autosservico se fortaleceu e ampliou sua presenca em todo o pais. Com 237,8 mil checkouts e uma
area de vendas de 23 milhoes de metros quadrados, o setor realmente se destaca. E vale lembrar que o
varejo alimentar é um dos maiores empregadores do Brasil, com 3,1 milhGes de colaboradores diretos
e indiretos em 2021.

Mas cuidado! A concorréncia entre Minimercados é forte, com empresas oferecendo precos bem
competitivos. Para se dar bem nesse cenario, é essencial fazer uma andlise das oportunidades e
desafios. Um bom Plano de Negécios pode ser a sua melhor ferramenta!

Localizagdo
A localizagao do seu Minimercado é crucial para o sucesso do negécio. Vamos ver alguns pontos que

vocé deve considerar antes de decidir!

Primeiro, conheca o seu publico-alvo. Saber a faixa de renda e os habitos de consumo da regido ajuda a
criar estratégias de venda eficazes.

Acessibilidade é outro fator chave. Escolha um local préximo a pontos de transporte coletivo e servigos
essenciais, como farmacias e bancos. Um acesso facil faz toda a diferenca na motivagao da equipe!

Verifique também a seguranca da area e a infraestrutura. Confira se nao ha riscos, como inundagoes, e
se hd servicos de dgua e internet disponiveis.

E atencao ao aluguel! Ele deve estar dentro do seu planejamento financeiro. Um ponto muito caro
pode consumir seu lucro rapidamente.

Por ultimo, observe a vizinhanca. Escolha locais com boa movimentagao de pessoas ou onde a
concorréncia seja menor. E nao esqueca de verificar as licengas necessarias para operar no local!

Com essas dicas, vocé estard no caminho certo para escolher a melhor localizagao para o seu
Minimercado.
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Estrutura e Equipamentos

Montar um Minimercado é uma jornada empolgante, e ter a estrutura certa faz toda a diferenca!
Vamos explorarjuntos o que vocé precisa para dar esse passo.

Comecando pela area de vendas, imagine prateleiras organizadas, gondolas cheias de produtos
fresquinhos e freezers que mantém tudo na temperatura ideal. Essa é a primeira impressao que seus
clientes terao, e ela precisa ser positiva!

Na linha de frente, que sao os caixas, é importante que estejam bem posicionados, facilitando a
passagem das pessoas. E um ponto onde vocé pode ter um contato direto com os clientes, ouvir suas
opinides e sugestoes.

N3o podemos esquecer do espaco administrativol Um ambiente confortavel, com mesas e
computadores, vai ajudar vocé e sua equipe a manter tudo nos trilhos. Ter um bom Wi-Fi e uma
impressora eficiente é essencial para que o dia a dia flua tranquilamente.

A area de estoque é onde vocé pode guardar os produtos que mais saem, garantindo que nunca faltem
na prateleira. E que tal ter um espaco externo acolhedor para o estacionamento e para os carrinhos de
compras? Isso faz com que a experiéncia de compra seja ainda melhor.

E claro, os banheiros e vestidrios sdo essenciais, tanto para sua equipe quanto para os clientes. Um
local limpo e acessivel mostra que vocé se importa!

Além de tudo isso, é preciso ter alguns equipamentos essenciais: impressoras de cupom fiscal,
maquinas de cartao e balancas eletronicas. Com tudo isso em mente, seu Minimercado estara pronto
para oferecer uma experiéncia incrivel, cheia de qualidade e cuidado!

Investimentos e Custos

Os investimentos iniciais de um minimercado sao significativos, pois envolvem toda adequacao do
local, equipamentos, prateleiras, balcdes e outros, entdo busque alternativas com fornecedores e
parceiros para diminuir esses investimentos. Algumas marcas patrocinam fachadas, fornecem
geladeiras e etc.
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Investimentos e Custos

Os custos varidveis sao aqueles que mudam conforme vocé vende mais ou menos. Pense nos gastos
com matéria-prima e nos impostos, como o Simples, que é aplicado sobre o faturamento bruto.

Por outro lado, temos os custos fixos. Esses sao os gastos que permanecem constantes, nao importa
quanto vocé venda. Eles incluem salarios, aluguel e as contas do dia a dia, como dgua e luz.

Antes de abrir as portas do seu minimercado, vale a pena elaborar um Plano de Negbdcios. Esse
documento vai te ajudar a planejar os investimentos necessarios e o capital de giro para os primeiros
meses.

Mais informagdes, acesse o ldeias de Negodcios Sebrae -
Como montar um Minimercado

https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/ideias/como-montar-um-
minimercado,64f87a51b9105410VgnVCM1000003b74010aRCRD#a
presentacao-de-negocio
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