ARMARINHO

Que tal uniratradicdo a inovacao e lucrar em um mercado aquecido?

Investir em um armarinho é uma oportunidade de negécio que nunca sai de moda, ainda
mais com o boom do "faca vocé mesmo"! Mas para ter sucesso, cada aspecto precisa ser
planejado: desde a escolha de um local estratégico até a selecao de um mix diferenciado de
produtos.

Com organizacao e criatividade, seu armarinho tem tudo para ser uma referéncia para o
publico que ama costura e artesanato!

Conheca os principais pontos para abrir um armarinho de sucesso e lucrar com esse
mercado cheio de potencial!

Apresentacado do Negocio

O mercado de armarinhos tem uma longa histéria no Brasil, acompanhando o crescimento
do artesanato e da costura no pais. Com o tempo, esses estabelecimentos se adaptaram as
mudancas nas tendéncias, oferecendo uma ampla variedade de produtos, desde linhas,
tecido e materiais de costura até itens para decoracao e DIY (faca vocé mesmo). Hoje,
armarinhos atendem tanto ao publico que busca produtos para trabalhos manuais quanto
aqueles que precisam de itens para pequenas reformas e personalizagoes. A flexibilidade e
a capacidade de adaptacao sao fundamentais para o sucesso nesse mercado.

Mercado

Antes de abrir um armarinho, é importante entender quem sao os concorrentes e como
eles operam. Isso ajuda a identificar oportunidades e nichos especificos que ainda nao sao
bem atendidos, como, por exemplo, materiais exclusivos para bordado ou produtos de
uma marca especifica. Encontrar seu diferencial é essencial para atrair clientes e se destacar
em um mercado que pode ser bastante competitivo.
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Localizagdo

Escolher o local certo para o seu armarinho pode fazer toda a diferenca. Idealmente, ele deve estar em
um ponto com bastante circulacdo de pessoas, como ruas comerciais ou centros de bairro. O espaco
deve ser de facil acesso para quem precisa estacionar ou usar transporte publico. A visibilidade e a
proximidade com outras lojas complementares, como papelarias e lojas de tecidos, também ajudam a
atrair clientes.

Estrutura e Equipamentos

Ter um armarinho bem organizado é fundamental para oferecer uma experiéncia de compra incrivel
aos seus clientes! Um layout planejado faz toda a diferenca, garantindo que os produtos estejam
sempre visiveis e de facil acesso. Aposte em prateleiras, balcoes de atendimento e vitrines que
chamem a atencao. Além disso, ndo se esqueca dos equipamentos basicos: um computador, uma caixa
registradora e uma pequena area de estoque sao essenciais para manter seu negécio funcionando de
forma eficiente.

Investimentos e Custos

Antes de abrir seu armarinho, o primeiro passo é fazer um bom planejamento dos custos iniciais! Isso
inclui tudo, desde a reforma do espaco até a compra de equipamentos e o estoque de produtos. Nao se
esqueca de considerar também os custos operacionais mensais, como aluguel e contas de luz e dgua,
além da reposicao de mercadorias. Fazer uma estimativa precisa desses valores é fundamental para
evitar surpresas no futuro e garantir que seu negécio tenha capital de giro suficiente para os primeiros
meses de funcionamento.

Mais informacgoes, acesse o Ideias de Negocios Sebrae - Como
montar um Armarinho

https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/ideias/como-montar-u
armarinho,b3487a51b9105410VgnVCM1000003b74010a RCBD#/apre
sentacao-de-negocio
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