8° Encontro Origens Parana

Realizado por Videoconferéncia

No dia 28 de maio, as 09h, deu-se inicio ao 8% Encontro do Férum Origens Parana.

Abertura

O coordenador do Férum Origens Parana, Helinton Lugarini, deu abertura a
reuniao dando as boas-vindas a todos os presentes na videoconferéncia. Utilizando
o recurso de apresentacao de slides, expbs aos presentes o histérico e a evolugao
dos eventos do Férum, bem como da conquista das Indicacées Geograficas (IGs) no
Brasil.

Além disso, comentou que o Parana é o estado brasileiro com maior demanda
de diagnosticos de potenciais de indicacdo geografica e, portanto, com grande
tendéncia de lideranca nos indices, concomitante com a situacdo em escala global,
na qual os consumidores vém valorizando e buscando produtos com garantia de
origem e qualidade.

Na sequéncia, Helinton abordou a atuacado do Origens Parand, tais como a
promocao das IGs e MCs através de eventos e acoes estratégicas; a orientacao e
capacitacao de IGs e MCs em processos e estruturas; a criacao de ferramentas para
triagem, diagnadstico e estruturagdo de IGs e MCs; a busca por recursos para fomento
e inovacao através de projetos com paceiros; a articulacéo e representacao das IGs
e MCs em casos de acordos, selo nacional, etc; a realizacao de a¢des para estimular
as vendas de produtos; e, por fim, a utilizacdo das instituicoes que compdem o férum
para pensar e executar estratégias que alavanquem e fortalecam as 1Gs e MCs do
Parana.

Posteriormente, discorreu sobre a composicao do Férum e a sua importancia,
ja que é constituido por um grupo multidisciplinar formado por pessoas que
representam instituicoes, IGs, ideias etc., que agem em prol da defesa de uma causa
comum: indicagdes geograficas e marcas coletivas.

Como feito nos demais encontros, foram explanados alguns objetivos do Origens
Parana, como o fortalecimento e o conhecimento pelos paranaenses da terminologia

“‘indicacéo geografica” e a propor¢ao de um expressivo consumo dos produtos 1G pelo



estado, ndo s6 apenas de forma comercial e alimenticia, mas também de modo
midiatico, conceitual, em eventos etc.
A seguir, Helinton apresentou e explicou a pauta:
PAUTA
1. Apresentacao breve para novos integrantes;
2. Atualizacao sobre agdes realizadas até o momento (triagem, redes sociais,
Novos parceiros, busca por novos mercados, capacitacoes, ...)
3. Queremos ouvir: exposicao de dificuldades, sugestoes e agdes que estao
dando resultado:
. Atualizagao sobre andamento dos diagndsticos sebrae na;
. Possibilidade de espago no Ca’dore (eventos e loja);
. Agente de Origem — capacita¢do para nivelar conhecimentos sobre IGs
. Documento (minuta) para inserir IGs em planos de governos de candidatos;
. Selo alimentos parana pode andar junto com origens parana;

. Plano de agéo para o Origens Parana;
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Consideracgoes finais.

Tendo em vista o grande numero de pessoas participando da reuniao, pediu-

se, entdo, que estes se apresentassem pelo chat.
Heliton comentou sobre a triagem, ferramenta que possibilita a facil e pratica
identificacdo de potenciais |Gs. Mabel apresentou Ederson Skodoski, designer,
contratado e credenciado do SEBRAE, o qual desenvolvera planos de agées com o
objetivo da comercializacao dos produtos IGs, e ficou incumbido de falar sobre as
redes sociais na presente reuniao.

Em seguida, Ederson expds aos participantes o seu objetivo: a percepgao dos
produtores quanto a importancia da divulgacao e comercializagcado dos seus produtos.
Apds, comentou sobre o trabalho com 0 SEBRAE que esté sendo realizado nas redes
sociais através da pagina do Origens Parana e o considerado engajamento e alcance
das publicagdes, trazendo resultados significativos e de baixo custo.

A seguir, pediu o0 envolvimento dos produtores nas préximas publicagdes no
acompanhamento das solicitagdes e da busca pelos produtos nos comentarios para
que assim possa-se atingir o objetivo de ampliacdo do mercado.

Mabel frisou a importancia do conhecimento do publico externo e interno sobre as

indicagbes geograficas. Apds, comentou sobre o selo Alimentos do Parana e



viabilizagdo da unido com o Origens Parana, bem como a respeito das 8 Webinars
que acontecerdo durante oito semanas, em oito cidades do Parana, tais como:
Cascavel, Pato Branco, Londrina, Maringa, Ponta Grossa, Curitiba, Foz do Iguacu e
o litoral paranaense; nas quais participarao chefs renomados que prepararao receitas
campeas de seus restaurantes, substituindo ou agregando os alimentos locais na
elaboracgao.

Além disso, Mabel explicou aos presentes que o projeto trabalhara o consumo
social, consumo consciente e consumo digital, abrindo um ponto de comercializagcao
dos produtos divulgados nas Webinars. E, para esta divulgacao, foi criado e sera
disponibilizado um catélogo digital no site do SEBRAE.

Por fim, discorreu sobre os novos parceiros do Origens Parana: IDR e Senar
e sobre o esforco do féorum no trabalho de ampliagéo da disponibilizacao dos produtos
no mercado, contextualizando com a expectativa das oito Webinars promovidas.
Heliton abriu espaco para a exposicao de dificuldades, sugestbes e agdes que estdo
dando resultado. O coordenador deu abertura ao bate-papo falando sobre os avangos
da IG-Mathe, a qual exportou o primeiro lote de erva para o Uruguai.

Em seguida, Mabel solicitou que Nelson apresentasse suas ponderacgdes e
avancos com a producao das uvas e que Rodrigo, da goiaba de Carlopolis, desse
continuidade a discussao.

Nelson falou que estdo em periodo de safra, no entanto, sem a indicagéo
geografica, tendo em vista as dificuldades de parceria do mercado. Mabel o indagou
sobre a disponibilidade do produto com IG para a comercializacdo, visando uma
negociacao e busca de mercado consumidor. Nesta oportunidade, Nelson expds a
viabilidade da iniciativa e sera realizado contato com o produtor para a satisfacao de
suas necessidades.

Dando continuidade, Rodrigo Viana Silva, expbs suas dificuldades em meio a
pandemia do Covid-19, em relagdo ao preco, a falta da valorizagdo da goiaba com IG
e a pouca procura da fruta com registro de indicacdo geogréfica, tendo em vista a
grande demanda do produto comum no mercado. Em seguida, destacou a
importancia do plano de agédo desenvolvido no Mercado Municipal anteriormente para
valorizacao e disposi¢ao da fruta com indicagéo geografica.

Heliton repassou os conhecimentos absorvidos em sua viagem a Brasilia, na
qual falaram sobre a valorizacao da fruta com indicacao geografica e a expectativa
do produtor de valorizagdo do produto no mesmo mercado em que vendiam



anteriormente. Falou da importancia da procura de novos mercados que busquem
uma maior qualidade.

Bernardo Fadel pediu a palavra, se apresentou e falou da importancia do
Forum Origens Parana na abertura de portas na sua produg¢do dos porcos da raca
moura. Comentou com os presentes sobre seus nichos de mercado, o qual hoje conta
com chefs renomados, e a valorizagéo da sua producao diante deste.

Em seguida, Marcos André Collet comentou sobre o contato que tem com os
produtores que antes falaram de suas dificuldades, Rodrigo, da goiaba de Carlépolis
e Nelson, das uvas finas de Marialva, e sobre a decorréncia dos problemas citados
por eles. Para amenizar as dificuldades sofridas, citou o projeto Prodan e suas agbes
no Ceasa em Curitiba, bem como as parcerias da regiao metropolitana com as
cooperativas do interior, as quais possibilitam a abertura do mercado para os demais
produtores.

Posteriormente, Misael Jefferson Nobre, presidente da ASPAG (Associacéo
de Pequenos Agricultores de Ginseng de Queréncia do Norte) e produtor de ginseng
e de porcos moura, falou da colheita de ginseng e da dificuldade enfrentada com a
logistica na exportacao a Francga, a qual foi solucionada.

Ademais, falou da grande demanda de exportagdo a China e da expanséo do
mercado exterior da producao da planta. Em seguida, frisou a importancia das feiras,
meio que possibilitou 0 expressivo avango das exportagdes e ampliacdo de contato
com os compradores.

Dando continuidade a reunido, Sadir Poletto, da Associacado dos Produtores
de Cachaca de Morretes, comentou sobre os problemas apontados pelos outros
produtores e a importancia das agdes que serdo realizadas, como a criagao das lojas
virtuais e fisicas dos produtos com indicacdo geografica com pontos estratégicos e
facilidade do transporte, que amenizarao as dificuldades enfrentadas.

Complementando a fala de Heliton Lugarini no inicio da reunido sobre o
grande avancgo da IG-Mathe no que diz respeito a exportacdo do primeiro lote de erva-
mate ao Uruguai, Fernando Vaccari Toppel, presidente da IG Mathe falou sobre a
visibilidade do produto quando este é exportado. Na ocasiao, falou das dificuldades
enfrentadas com a estiagem e a perda das folhas da planta.

Mary Stela Bischof falou sobre os roteiros de turismo rurais da Emater e da
importancia da divulgacdo dos produtos com |G nos circuitos de turismo e nas
reunides do Férum Origens Parana. E, ap6s sua fala, Marson Bruck Warpechowski,



professor da UFPR, discorreu sobre as dificuldades enfrentadas e acuidade da
procura pela qualidade individualizada.

Voltando a pauta, Heliton atualizou os presentes sobre os diagnésticos e falou
sobre 0 acompanhamento dos produtos com indicacdo geografica ja reconhecidos.
Mabel tomou a palavra e falou sobre a Ca’dore, um centro aberto de fast-foods, que
procurou o férum e ofereceu espaco aos produtos de origem. Mabel orientou os
produtores sobre 0s proximos passos e preparag¢ao necessaria. Falou sobre o plano
de acao que sera formulado para a adequacao dos produtos e do espaco para que
seja possivel fazer a ampliacao, bem como da necessidade de posterior investimento.

Além disso, falou da possibilidade de acordo para a realizagdo de uma feira a
fim de haver uma experimentacdo da nova ideia e pediu para que os participantes
pesquisem sobre Ca’dore e pensem sobre esta proposta inovadora.

Em seguida, Emerson Durso deu as boas-vindas a equipe da IDR e
convidou os participantes para a live junto com o Mapa que acontecera no dia 03 de
junho.

Heliton passou a palavra para Rafaela Takasaki Corréa, representante das
Balas de Banana de Antonina, a qual falou sobre as dificuldades que encontraram no
periodo de pandemia. Falou sobre a busca por outros meios de comeércio, como o e-
commerce, ja que houve uma estagnagéo do turismo litoraneo paranaense e causou
a queda da produgéo, assim como sobre o trabalho interno.

Alyne Chicocki, da Regional Sul do SEBRAE, trouxe a sugestdo de
discussao da venda dos produtos por meio virtual, ja que possibilita a venda com um
custo mais baixo. Em seguida, falou sobre a evolugdo do Melado de Capanema e
sobre os diagndsticos dos potenciais da regido, como 0s queijos artesanais do
Sudoeste, os vinhos de Bituruna e o mel da fronteira.

Continuando a abordagem dos assuntos previstos na pauta, Heliton falou
sobre o projeto do curso Agente de Origem, capacitacdo com objetivo de nivelagcédo
dos conhecimentos sobre as IGs. Além disso, abordou a importancia da disseminacao
da indicag@o geografica e a capacitacao de produtores, instituicdes, recepcionistas
de hotel, agentes de turismo, midia, prefeituras etc. Visa-se, com o curso, o trabalho
com as ferramentas disponiveis, como as redes sociais, para que 0s produtores
mostrem o seu diferencial.

Mabel falou sobre as eleicdes 2020 e a possibilidade de construcdo de um
material para proposta de inser¢ao das 1Gs nos planos de governos de candidatos, ja



que as indicagdes geograficas remetem a fama do municipio e a iniciativa pode
propiciar agoes efetivas juntamente com o poder publico.

Heliton e Mabel retomaram o assunto quanto a importancia da vinculacao
do selo Alimentos do Parana e das Indicacées Geogréficas. Apds, foi abordado o
plano de acdo para o Origens Parana e falado sobre a sua relevancia, apesar das
inviabilidades e dificuldades enfrentadas em meio ao cenario pandémico.

Quanto as consideracoes finais, Mabel citou a permanéncia do
planejamento de participagdo do forum nas feiras presenciais previstas para o
segundo semestre de 2020 e na necessidade de planejamento e reflexdo sobre as
feiras no Ca’dore. Por fim, falou sobre a adaptagcao necessaria do plano das vendas
no Mercado Municipal.

Mary Stela falou sobre a possibilidade de alimentagdo e continuidade do
plano de agdes para o Origens Parana, possibilitando a contribuicdo de todos por
meio virtual e a agilidade do planejamento; ideia acatada por Helinton a ser executada
através das ferramentas do Google.

Sadi Poletto sugeriu a disponibilizagdo dos produtos por meio da venda
direta entre produtores e consumidores, para isso, indicou o desenvolvimento de uma
loja modelo em cidades grandes, como Curitiba, para atingir diretamente o
consumidor final, ultrapassando a barreira do pequeno produtor. Em resposta a
sugestao de Sadi, foi solicitado que este encaminhe um modelo concreto para Heliton
ou Mabel para posteriores discussdes da ideia trazida.

Terminadas as discussdes, Heliton Lugarini fez os agradecimentos, assim

dando por encerrada a reuniéo.

Lista dos participantes:

NOME INSTITUICAO
Nadia Terumi Joboji Regional Centro SEBRAE/PR
Raquel Aieza Dalmas Territorio Iguagu — Bituruna/PR
Valmira Antunes Dias IDR Parana — Regional de Toledo
Honorio Conte IDR Parana — Regional de Toledo
Angélica Fabiana Fonseca Weirich SEBRAE/PR - Territério Cantuquiriguagu
Carlos Alexandre da Silva Harold IDR Parana — Santa Helena




Eva Blaszczyk

Docente na Universidade Positivo

Kaline Sa

Doutoranda UFPR/Projeto Moura

Karolline Silva

IDR Parana — Regional de Cascavel

José Lindomir Penzenti

IDR Parana — Regional de Cascavel

Lucas Tonelli Prefeitura Municipal de Quatro Pontes
Misael Jefferson Nobre Cachaseng/ASPAG
Ronaldo Toppel Filho IG-Mathe

Urbano Mertz

IDR Parana — Regional de Marechal
Candido Rondon

Ivan Decker Raupp

IDR Parana — Regional de Toledo

Jiceli Vantroba Comin Vanny

Produtora de queijo purungo de Palmeira

Ana Paula Bomfim Martins

Associacao Parque Histérico de Carambei

Carol Erbrecht

Rejane Sartori

Universidade Estadual de
Maringd/PROFNIT

Flavia Ledo Almeida Silva

IDR Parana — Regional de Palmeira

Valter José Ramos

IDR Parana — Regional de Palmeira

Teresinha Barron

IDR Parana — Regional de Cascavel

Selma Santos

Credenciada ao SEBRAE

Rogério Rabbit

KA'A Infusbes de Origem

Nelson Ricieri

Uva Fina de Marialva/ANFRUT

Mary Stela Bischof

SEAB/ IDR PR

Divanildo Carvalho Junior

Projeto Trigo de Origem - Moageira Irati

Helinton Himério Lugarini

Inovamate Agrotecnologia

Ederson da Silva Skodoski

Inovamate Agrotecnologia

Mariane Krulikoski Pietzack

Inovamate Agrotecnologia

Diego Greller

MAPA

Andreia Claudino

Bioqualitas Parana

Maria Isabel Rosa Guimaraes

SEBRAE/PR - Regional Leste

Luci Bill Ferreira SEBRAE/PR
Jussara Walkowicz IDR Parana/IAPAR
Fernando Kuniyoshi Rebelatto SEBRAE/PR




Beatriz Junqueira Espirito Santo

Manoel Flores Lesama Docente na UFPR

Jaqueline Dittrich APPA e Cia Ambiental

Tiago Mafra APPA e Cia Ambiental
Fernando Toppel IG-Mathe

Marson Bruck Warpechowski UFPR/Projeto Porco Moura/ACPM/PR
Daniela Ragazzon IDR Parana — Laranjeiras do Sul
Emerson Durso SEBRAE/PR - Regional Oeste
Beatriz de Assis Junqueira MAPA

Edson Braga da Silva SEBRAE

Cassandra Medeiros INPI

Stela Desto IDR Parana — Catanduvas
Rafaela Takasaki Corréa IG Bala de Banana de Antonina
Daniele Martins Machado SEBRAE/PR - Regional Centro
Alyne Chicocki SEBRAE/PR - Regional Sul

i _ Secretaria do Estado de Desenvolvimento
Andre Poletti ) _
Sustentavel e Turismo

Narliane Melo Martins SEBRAE/PR - Regional Noroeste
Marcos André Collet IG Uvas Finas de Mesa de Marialva
Rodrigo Viana IG Goiaba de Carlépolis

Marcia Cristina Lawich IDR Parana — Mercedes

Rodrigo Moura Araujo INPI

Terezinha Busanello Freire IDR Parana — Projeto Turismo Rural
Sadi Poletto APROCAM

Associacao dos Criadores de Porcos
Bernardo Fadel
Moura




